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98 NOMBREBUYERPERSONA:(MM  EIeleNERrey

EXPERIENCIA PERSONAL

Trabajo, desarrollo de carrera, familia.

DATOS DEMOGRAFICOS

Sexo, edad, ingresos, ubicacion.

IDENTIFICADORES

Comportamiento, preferencias de comunica-
cion.




'd | NOMBRE BUYER PERSONA: SECCION 2: ;Qué?

OBJETIVOS

Objetivo principal, objetivos secundarios.

RETOS

Retos primarios, retos secundarios.

;QUE PODEMOS OFRECER?

... Ayudar a este personaje a cumplir sus
objetivos?
... Ayudar al personaje a superar sus retos?




d NOMBRE BUYER PERSONA: SECCION 3: ;Por qué?

CITAS REALES

Acerca de sus objetivos, retos, etc.

OBJECIONES COMUNES

...¢,Por qué no comprarian tus productos o
serwcms?




d NOMBRE BUYER PERSONA: SECCION 4: ;Cémo?

MENSAJE DE MARKETING

&£ Como describirias tu solucion a este
personaje?

PROPUESTA DEVALORO
DISCURSO DE ASCENSOR

Vende tu solucion a este personaje.
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